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Arbeiten Sie in einem Versicherungsbiro? Treten Sie beruflich derzeit auf der Stelle und suchen eine neue Aufgabe in der
spannenden Zielgruppe Bauherren?

Kdnnen Sie sich vorstellen, Menschen beim Bau ihres Traumhauses zu beraten und ein sechsstelliges Einkommen im Jahr zu
erzielen?

Dann mache ich Ihnen jetzt ein Gesprachs-Angebot, das Sie nicht ablehnen kénnen. Also, lesen Sie weiter...

Mein Name ist Ridiger Frank. Ich bin Bauberater bei der STREIF GmbH und suche in Nirnberg (AuRerdem: Miinchen, Landshut,
Gunzburg) einen Kollegen oder eine Kollegin aus dem Versicherungswesen

alsBauberater fur Traumh&auser [mwd.
Vor zweieinhalb Jahren wechselte ich aus der Versicherungsbranche in die Fertighaus-Branche.

Nach siebzehn Jahren hatte ich den Spalf? an Versicherungen verloren. Standig neue Regulierungen, Provisions-Kurzungen
und Storno-Reserven. Wer weif3, was da alles noch kommt.

Getreu meinem Motto ,Mach nie was ohne Leidenschaft, sonst machst du was, was Leiden schafft* machte ich mich eines Morgens bei
Google auf die Suche nach einer neuen Aufgabe.

Mir war klar, dass ich unbedingt im Vertrieb bleiben wollte. Zum einen macht mir das Arbeiten mit Menschen Spalf3, und zum anderen
kann ich mein Einkommen selbst bestimmen.

AuRerdem wollte ich etwas Hochpreisiges verkaufen. Denn hoher Preis gleich hoher Verdienst. Zudem sollte es etwas sein, das mir
Spaf? und viele Menschen gliicklich macht. Und etwas, bei dem ich das Ergebnis meiner Arbeit ,sehen’ kann.

Sofort fiel mir die Immobilienbranche ein. Wahrend wir den Bedarf flir Versicherungen erst wecken missen, steht der Wunsch
nach einem eigenen Haus fur viele Menschen fest.

Wenn jemand den Entschluss fasst, ein Haus flr sich und seine Familie zu bauen, dann geht er von sich aus auf die Suche nach einem
Bauberater. In Gedanken hat er bereits ein Haus gekauft. Jetzt geht es nur noch darum, bei wem. Der Gedanke gefiel mir.

Das erste Suchergebnis, das Google mir zeigte, war von STREIF.
Wie Sie sehen, hab ich nicht lange gezdgert, und war bereits kurze Zeit spater Bauberater bei der STREIF Haus GmbH.

Sie kénnen sich nicht vorstellen, wie gerne ich heute in unser Musterhaus fahre, wo eine junge Familien mit leuchtenden Augen bereits
auf mich wartet, und sich ausmalt, wie ihr Traumhaus aussehen konnte.

...und da kommen Sie ins Spiel.

Als Bauberater helfen sie jungen Familien, ihr Traumhaus, ihr eigenes Nest, zu bauen. Sie begleiten Paare, die aus dem
Berufsleben aussteigen, einen schonen Ruhesitz zu bauen.

In neunzig Jahren hat STREIF Uber 85.000 Qualitats- und Traumh&user gebaut.

Ich selbst verkaufte in meinen ersten drei Monaten bereits zwei Hauser. Im Schnitt verkauft jeder Bauberater im Jahr acht bis zehn
Hauser und hat damit ein sechsstelliges Einkommen.

Unsere besten Bauberater verkaufen flinfzehn bis zwanzig Hauser im Jahr. Sie brauchen keinen Taschenrechner, um auszurechnen,
dass der Verdienst hoher ist, als der Verdienst vieler Versicherungs-Vermittler. Mit weniger Druck und weniger Stress.



Und das Beste daran: Sie kdnnen sofort anfangen. Sie brauchen weder eine behdrdliche Zulassung noch einen Sachkunde-Nachweis.

Wir bringen Ihnen in praxis-orientierten Seminaren bei, was Sie wissen mussen. Alles andere passiert mit lhren kaufbereiten Kunden im
Musterhaus.

Sie betreiben Ubrigens keine Neukunden-Akquise. Es durfte auch ziemlich schwer sein, Leute aus dem Nichts davon zu
Uberzeugen, ein Haus zu kaufen.

Die Kauf-Interessenten finden zu uns lUber die STREIF-Webseite, Uber Kooperationen mit Immobilienmaklern, iiber Immobilien-
Scout und natirlich tGber die zahlreichen Besuche in unseren Musterhausern.

STREIF kimmert sich um lhr Marketing, unterstutzt Sie mit Software bei der Hausplanung und bei der Angebots-Erstellung. Ein
erfahrener Regional-Vertriebsleiter steht Ihnen zur Seite, begleitet Sie auf dem ,STREIF-Verkaufsweg" und unterstutzt Sie mit , Training
on the job*.

Als Bauberater passen Sie prima zu uns, wenn Sie einige Jahre als Versicherungs-Vermittler oder bei einem solchen in der
Kundenberatung gearbeitet haben. Und sich vorstellen kénnen, mit Menschen Wohntraume zu verwirklichen. AuRerdem
haben Sie Spal3 daran, eigenstandig zu arbeiten und Ideen einzubringen.

Haben Sie bislang nie mit Hauslebauern gearbeitet? Wenn Sie bereit sind, zu lernen, werden Sie sich bald bei uns wohlfthlen.

Ubrigens sind Hausbauer eine wirklich angenehme Zielgruppe. Alle sind gut gelaunt, erzahlen lhnen aufgeregt, wie sie sich ihr
zukinftiges Heim vorstellen. Ganz anders als bei Versicherungs-Kunden, die einem oft skeptisch gegenuber sitzen.

Vielleicht bekommen Sie beruflich heute nicht die Wertschatzung, die Sie sich wiinschen. Das andert sich schlagartig, wenn
Sie mit einer Gansehaut |hr erstes Haus an eine Familie Ubergeben und Sie in die strahlenden Augen lhrer Kunden sehen.

Vielleicht méchten Sie ein héheres Einkommen. Vielleicht ist Ihnen die Arbeit mit Versicherungs-Kunden nicht mehr spannend genug.
Wie mir damals.

Ich kdnnte noch lange weiter schreiben und tiefer in die Details gehen ... allerdings méchte ich lhnen das alles viel lieber am Telefon
oder bei einer Tasse Kaffee erzahlen.

Also, sind Sie derzeit auf der Suche nach einer neuen Aufgabe? Und schléagt Ihr Herz gerade héher? Dann werden Sie sich bei uns
wohlftihlen.

Wichtig ist, dass Sie gerne mit Menschen arbeiten, einen Blick haben fir Dinge, die geklart werden missen und Probleme
schnell und einfach 18sen wollen.

Sie mussen keine Vorkenntnisse aus dem Bau- oder Finanzierungs-Bereich mitbringen oder ein Experte oder eine Expertin fur Hauser
sein. Mit lhrem Einstieg bei uns sichern Sie sich ein breitgefachertes Trainings-Angebot. Wir férdern Ihre fachliche und persénliche
Entwicklung. Denn wir mdchten langfristig mit lhnen arbeiten.

Nun liegt es an Ihnen, ob wir Sie auf Ihrem beruflichen Weg begleiten dirfen.

Bringen Sie eine Leidenschaft fir Menschen und die Lust mit, ihnen beim Bau ihres Traumhauses zu helfen? Wiinschen Sie
sich eine echte berufliche Perspektive, volle Unterstiitzung und ein familiares Arbeitsumfeld? Dann bewerben Sie sich.

Auch dann, wenn lhnen der Gedanke an einen Sprung von der Versicherungs- in die Traumhaus-Branche noch Kribbeln im Bauch
bereitet. Lassen Sie uns reden.

Es spielt keine Rolle, ob Sie ein Mann oder eine Frau sind, woher Sie kommen oder wie alt Sie sind. Fur uns z&hlen lhre Leidenschaft
und Ihr Wille, unsere Hauslebauer fair und kompetent zu beraten. Helfen Sie uns, unsere Kunden zufrieden zu machen, sodass diese
uns weiter empfehlen.

Mochten Sie mehr dartiber erfahren, wie es ist, mit uns zu arbeiten? Und wie wir Sie dabei unterstiitzen, IHK-zertifizierter
Bauberater zu werden?

Dann Ubergebe ich jetzt an meine Kollegen Gaetano Gragnaniello und Markus Kastenholz. Beide kimmern sich um neue Mitarbeiter
und sind Ihre Ansprechpartner.

Schreiben Sie uns oder rufen Sie uns an. Wir méchten Sie kennen lernen und behandeln ihr Gespréch vertraulich.

lhr
Rudiger Frank
Glicklicher Bauberater bei STREIF



STREIF Haus GmbH
Personalbeschaffung und Entwicklung
Josef-Streif-Stralle 1

54595 Weinsheim

lhre Ansprechpartner:
Gaetano Gragnaniello
Tel.: +49 6551 12-681

Markus Kastenholz
Tel.: +49 6551 12-682

lhre Bewerbung an:
bewerbung@streif.de

Personen- und Funktions-Bezeichnungen stehen fir alle Geschlechter gleichermalien

Verschlagwortet als: kundenwelt
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